Messen — das Tor zum Markt.

Nirgendwo trifft sich eine Branche so konzentriert wie auf Messen.
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Messen bieten mehr ...

Messen: erfolgreiches Vertriebsinstrument.
Messebeteiligungen werden neben dem person-

lichen Verkauf als das wichtigste Instrument zur
Erreichung nahezu aller Absatzziele bewertet.

Eignung der Instrumente zur Zielerreichung Absatzprozess

Personlicher Verkauf

Messen und Ausstellungen

Direktwerbung

Fachzeitschriften
Online-Medien
Firmenprasentationen
Public Relations
Publikumszeitschriften

Aussenwerbung

Quelle: EMNID-Institut (Messefunktions— und Potenzialanalyse),
Deutschland

Alles aus unmittelbarer Nahe mit allen Sinnen

zu erleben — das sind die Elemente, auf denen
der Erfolg von Messen beruht. Damit wecken
Messeauftritte besondere Emotionen bei den
Besuchern, die sich verstarkend auf ihre Kaufent-
scheidungen auswirken.
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Messen sind ,,Markt pur®.

Messen sind ,,Markt pur®. Wahrend einer Messe
treffen sich Hersteller, Lieferanten, Handler und
Kunden gleichzeitig. Diese einzigartige Konzent-
ration von Angebot und Nachfrage bietet Ihnen die
ideale Moglichkeit:

* Neue Markte zu erschlieflen
e Unternehmensleitbild und Produkte
zu kommunizieren
e Markte zu beobachten und zu erkunden

Eignung der Messe zur Erreichung von Marketingzielen

Bekanntheit steigern 85%)|

Auffrischen der
Kundenkontakte

Neukundengewinnung

Prasenz zeigen

Produkteinfiihrung

Produktbekanntheit
steigern

Informationsaustausch

Kundenwiinsche erkennen
Kundenentscheidung
beeinflussen

Verkaufs-/Vertragsab-
schluss

Quelle: EMNID-Institut (Messefunktions— und Potenzialanalyse),
Deutschland

Messekontakte weisen die geringsten Streuver-
luste auf. Gegeniiber allen anderen Absatzinstru-
menten sind qualifizierte Messekontakte unver-
gleichlich effektiv. Durch den starken emotionalen
Charakter der Messen ist die Erinnerung positiv
gepragt und damit die Kaufbereitschaft der
Kunden grofier.

Fazit: Mit keinem anderen Instrument kdn-
nen gleichzeitig so viele Ziele erreicht
werden.
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Messen sind das optimale

Marketin

Messen: Vorteile auf einen Blick.

Aus internationalen Studien geht hervor, dass
Messen und Ausstellungen klar die effizientesten
Marketinginstrumente sind. Die Qualitat der
Messen ist weltweit anerkannt.

Welche Werbemafinahme ist die profitabelste fiir Ihre Firma?

Presse
Messen 65%

TV-Spots

Werbeprospekte
Radiospot

Anderes

Kinospots

Quelle: CEIR Forschungsbericht PEIl, USA

Die Messe ist also weit mehr, als nur eine Platt-
form, um den personlichen Kontakt mit Kunden
und Partnern zu pflegen, der Konkurrenz iiber

die Schulter zu schauen und neue Kundschaft

zu gewinnen. Der Messeauftritt bietet die Chance,
ein greifbares Bild des Unternehmens zu prasen-
tieren, das Image zu starken und Trends zu
erkennen.

Fazit: Messen gehdren in jeden Marketing-
Mix eines Unternehmens.
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Messen: Die richtige Auswahl.

Bei den weit liber 8.000 Messen, die jahrlich
weltweit stattfinden, will die Auswahl der richtigen
Messe gut durchdacht sein.

Entsprechend der Vertriebsstrategie muss nach
regionalen, iiberregionalen und internationalen
Messen unterschieden werden.

Die wichtigsten Messetypen sind:

Konsumentenmessen
Hier werden die Endverbraucher angesprochen.
Ein direkter Verkauf ist oft moglich.

Fachmessen
Hier sind nur Fachbesucher, also Businesskunden,
Lieferanten, Handler, Multiplikatoren zugelassen.

Ordermessen

Hier prasentieren sich Hersteller vor Handlern.
Der Handler ordert die Produkte, die er in seiner
Filiale an den Endverbraucher verkaufen will.

Folgende Kriterien sind fiir eine
Messebeteiligung wichtig:

Konnen Interessenten/Neukunden

gewonnen werden?

Konnen bestehende Kundenkontakte
gepflegt werden?

Erwarten unsere Kunden einen Messeauftritt?
Sind meine Mitbewerber da?

Ist der Messestandort fiir unsere

Aktivitaten relevant?

Info: Das Angebot an Messen erfahren Sie
tiber die Messe-Landesverbdnde:
www.aefi.it, www.auma.de,
www.ufinet.org, www.expo-event.ch,
www.messen-austria.at, www.cefa.biz
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